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molab ist nicht immer die beste Wahl

Bei manchen Diagnosen streiken alle Kassen - und das ist durchaus vernünftig!

Hier einige typische Diagnosen, die einen molab rechtfertigen:

- molab empfiehlt sich nach Fehlversorgungen,
- bei häufig nötigem Wechsel der Sitzposition,
- Neuversorgung trotz anstehender Operationen, die vorübergehend anderes Sitzen erfordern,
- bei fortschreitender Degeneration von Nerven und Muskeln,
- etwa SMA oder allen Formen der Muskeldystrophie,
- Osteogenesis Imperfecta (Glasknochen),
- abnorme Proportionen,
- Kleinwuchs,
- Spina Bifida (offener Rücken)
- Cerebralparesen
- Weitere Einsatzmöglichkeiten an anderen Stellen auf www.molab.de

Aufgrund der guten Anpassbarkeit und der garantierten und sehr ausgeprägten Mitwachsfähigkeit - auch
über mehrere Radgrößen hinweg - eignen sich unsere Stühle außerdem für viele im Wachstum befindliche
Menschen.

- Die Entscheidung über Sinn und Unsinn einer molab-Versorung liegt bei den Hilfsmittelberatern der
Kostenträger, beim medizinischen Dienst der Krankenkassen und den unabhängigen Gutachtern, die von
den Kostenträgern beauftragt werden.

Die genannten Diagnosen erheben selbstverständlich keinen Anspruch auf Vollständigkeit!

Mit freundlichem Gruß

Thorsten Brandt

Dieses Pdf dient als unverbindliche Entscheidungshilfe und
soll Euch und Ihnen die Wahl des richtigen Hilfsmittels
erleichtern. Wir appelieren für einen fairen Umgang mit den
Kostenträgern! - Auch wenn immer einige Gründe für
molab sprechen - manchmal sind Sie / seid Ihr aufgrund der
Diagnose bei unseren Mitbewerbern besser aufgehoben.

Daher sollten wir eins nie aus den Augen verlieren:


